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Plattform ger Ahléns IT-chef mer frihet

For Ahléns IT-chef innebar den nya integrationsplattformen att han kan sova
gott om natterna. Den ger honom frihet att enkelt byta ut eller behalla enskilda
system.

Ahlénsgruppens IT-chef Conny Nordberg ar ndjd. Nar arbetet med att installera den nya
intregrationsplattformen blev klart var det manga knutar som lostes upp. Och inte nog
med det. Han ser dessutom framfor sig att framtida knutar ska I6sas snabbt och smidigt.

- Vi ar pa god vag att l16sa upp Vvar spagetti av filoyten och att f& jarnkoll pa alla filflyttar.
Det gor det ocksa enklare att byta system eller delar av system och det &r enklare att
tillféra nya system. Nu har vi en stabil miljé och vi sparar mycket pengar nar vi slipper en
massa problem och kan vara mer sjalvgaende.

Det som gor det mojligt att enkelt lyfta ut system och ersatta dem med nya ar att allt
data mellan féretagets system gar via integrationsplattformen och "oversatts" till ett
format som passar de mottagande systemen. Det traditionella alternativet ar annars att
bygga upp granssnitt mellan varje system.

- Det har ger friheten att valja takten for nar vi vill byta ut enskilda system. Det nya
systemet har bara en relation, och det ar integrationsplattformen. Den skoter
kommunikationen med alla system och gor att avsandande system inte behdver bry sig
s& mycket om hur mottagande system fungerar internt.

Sprider leverantérerna

En bra integrationsplattform underlattar ocksa att kunna halla sig bort fran de stora
affarssystemen, enligt Conny Nordberg. Ahléns strategi ar att kopa in standardsystem i
mojligaste man, men att undvika att ha allt fran en enda leverantor.

- Hos oss ar en erp-ldsning inget alternativ. Affarssystem ar hyggligt bra pa allt men inte
tillrackligt bra pa nagot. De bygger ofta pa att man har hela paketet.Nu kan vi verkligen
valja basta systemstoddet for varje funktion, best-of-breed.

Integrationsmotorn gor att Ahléns kan behalla sina gamla system langre, s& lange
funktionaliteten &r bra.

- Var strategi ar att inte byta ut system for bytandets skull. Vi kor vara system sa lange
funktionaliteten ar bra, och kostnaderna for drift och underhall ar acceptabla. Med den
nya plattformen kan vi férlanga livet pd dem ytterligare och det sparar vi mycket pengar
pa. Vart lageradministrativa system fran 1983, till exempel, har all funktionalitet vi
beho6ver, sa varfor byta ut det?

Men samtidigt papekar Conny Nordberg att ndgonstans gar forstas gransen for hur lange
systemen kan leva. Inom en tre-fyraarsperiod finns planer pa att byta ut ett antal system
och for att fa battre struktur och inte bara skapa ett lapptacke av system ville Conny
Nordberg forst vara i hamn med integrationsplattformen.

Forsta forsoket at skogen

Egentligen installerade Ahléns sin forsta integrationsplattform 1999. Men Conny Nordberg
sticker inte under stol med att det forra forsdket att skruva in en integrationsplattform
inte var ndgon succé.



- Vi vagade inte bygga vidare pa den forra. Den var for instabil. Vissa funktioner gick helt
enkelt inte att &stadkomma, filer forsvann och systemet stannade alldeles for ofta.
Eftersom mycket av informationen i var verksamhet handlar om bland annat forsaljning
och varor pa vag i olika stadier och kontotkortstransaktioner, sa ar tiden en mycket viktig
faktor - systemen far inte sta still, sager han.

Ar 2002 héll det inte langre och foretaget fattade beslutet att byta. Nar Ahléns tog omtag
och skulle vélja en ny integrationsplattform specades noga vad man ville ha. Det skulle
vara snabbt, latt att underhalla, latt att 6vervaka och latt att bygga upp nya sa kallade
kommunikationskontrakt mellan integrationsmotorn och systemen.

Byggde delar sjalv

Ahléns tittade bland annat p& system fran Bea, Microsoft, SeeBeyond och Staffware men
till slut bestdmde man sig for xTrade. Att xTrades system ursprungligen utvecklats for
militart bruk upplevde Conny Nordberg som en garanti for att det var ett system med

hdg sakerhet.

Dessutom var xTrade, enligt Conny Nordberg, betydligt billigare an de andra systemen.
Ett av skalen till det var att Ahléns kunde kdpa bara sjalva integrationsmotorn och inte sa
mycket runt omkring.

- Vi har képt motorn och inte s& mycket annat - vi hoppade 6ver slapvagnen och
takracket. Vi ville inte betala ett antal miljoner for for onddig tillaggsutrustning. xTrades
enkelhet nar det galler att bygga kommunikationskontrakten mellan motorn och
systemen ar tilltalande. Det gor att det vi klarar pa egen hand gjorde vi pa egen hand
och ar inte konsultberoende.

Conny Nordberg tror att fler foretag kommer att bygga upp liknande
integrationsldsningar framover.

- Det ar manga som vill 16sa upp sin filspagetti. Att inte fler har satsat pa
integrationsplattformar tror jag helt enkelt beror pa att det inte precis ar gjort i en
handvandning. Det tar 2-3 &r innan det &r genomfort. Men nar man val har lagt grunden
ar vinsterna stora.
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